
아마존 진출 단계별 기본 체크리스트

단계 체크 항목 진행여부 단계 체크 항목 진행여부

개인의 경우 사업자등록 : 일반과세/도소매/전자상거래 □Yes   □No 유료 분석툴 구매 - Helium10 추천 □Yes   □No

아마존 회사 기조 파악 □Yes   □No 신규 소싱 및 기 상품보유시 : 내 상품군 시장조사 □Yes   □No

아마존 고객들의 선호도 파악 □Yes   □No 신규 소싱 및 기 상품보유시 : 내 상품군 트랜드조사 □Yes   □No

아마존 잠재시장 규모 파악 □Yes   □No 신규 소싱 및 기 상품보유시 : 내 상품군 경쟁셀러 조사 □Yes   □No

아마존 기본 정책 파악 - 승인제도/수수료/배송정책/브랜드

등록 정책 / 바코드 정책 등
□Yes   □No

신규 소싱시 : 소싱처 발굴 or OEM 생산처 발굴 (국내외)

==> 소싱 상품이 카테고리 승인 대상일 경우 승인 신청
□Yes   □No

아마존 진출시 제약 조건파악 □Yes   □No 신규 소싱시 : OEM 생산 결정시는 생산 과정 진행 □Yes   □No

아마존 배송 정책 파악 □Yes   □No 무역 기본 개념 및 기본 용어 익히기 □Yes   □No

미국의 기본 세금 정책 파악 □Yes   □No

기본 통관 파악 : IOR / DDP □Yes   □No 경쟁셀러의 상품 구매해 보기 (추후 포장 벤치마킹용) □Yes   □No

회사의 사업계획 수립 □Yes   □No 상세 페이지 만드는 전략 익히기 □Yes   □No

이미지 준비 □Yes   □No

기준에 맞는 여권이 준비되었는가? □Yes   □No 바코드 준비 : 유통물류진흥원 □Yes   □No

기준에 맞는 신용카드가 준비되었는가? □Yes   □No 경쟁셀러들의 상세페이지 비교 분석하기 □Yes   □No

기준에 맞는 공공요금고지서가 준비되었는가? □Yes   □No 타이틀, 불렛포인트, 디스크립션 혹은 A+컨텐츠, 써치텀 준비 □Yes   □No

기준에 맞는 사업자 등록증은 준비되었는가? □Yes   □No 단품 혹은 옵션으로 상품 등록 □Yes   □No

한국 통장은 준비되었는가? □Yes   □No 리스팅 최적화 □Yes   □No

신규 이메일(지메일)은 준비되었는가? □Yes   □No

크롬 브라우저는 준비되었는가? □Yes   □No 아마존 배송정책 이해 (FBM 진행시) □Yes   □No

구매자로서의 아마존 계정은 탈퇴하였는가? □Yes   □No FBM/FBA에 따른 배송사 선정 및 계약,신청, 회원가입 □Yes   □No

통관 개념 익히기 □Yes   □No

가상계좌는 가입 □Yes   □No

뱅크스테이트먼트 발급 □Yes   □No FBA 장단점 파악 □Yes   □No

아마존 계정 등록 진행 □Yes   □No Hazmat review 제도 파악 □Yes   □No

SIV 진행 □Yes   □No IPI 제도 파악 □Yes   □No

TSV 진행 □Yes   □No FBA 수수료 파악 및 내 상품 판매가 재 산정 □Yes   □No

Tax Interview 진행 □Yes   □No 아마존 창고로 발송 플랜 짜기 □Yes   □No

가상계좌와 연동 □Yes   □No 아마존이 제시하는 포장 방법 가이드 확인 □Yes   □No

BRN 등록 □Yes   □No 포장  □Yes   □No

수출신고 준비 : 고유부호/신고인부호 신청 □Yes   □No

나의 상품이 카테고리 승인 대상 여부인지 파악 □Yes   □No 발송 - 항공 / 해상에 따른 배송사 선택 □Yes   □No

카테고리 승인대상의 경우 진행을 위한 방법 & 절차 파악 □Yes   □No

승인 신청 서류 준비 □Yes   □No 키워드 검색광고 생성법 익히고, 실제 작성 □Yes   □No

승인 신청  □Yes   □No 키워드 검색광고 분석 및 최적화 □Yes   □No

쿠폰 - 디지털 / 일반 생성법 익히고 실제 생성 □Yes   □No

등록할 브랜드명은 정해졌는지 □Yes   □No ERP 신청 □Yes   □No

미결정상태시는 로고 등 브랜드 신청을 위한 기초작업 □Yes   □No 할인 프로모션 익히고 실제 생성 □Yes   □No

코트라 연계된 미국 변호사 선임 □Yes   □No 딜 진행방법 익히기 □Yes   □No

USPTO 상표권 출원 □Yes   □No 외부 마케팅 방법 익히고 실제 진행 □Yes   □No

아마존코리아 매니저 출원번호 공유 □Yes   □No

Brand Registry 등록 □Yes   □No Seller Central 메뉴 전체 파악 □Yes   □No

피드백 / 리뷰 관리 □Yes   □No

반품 관리 (FBM) □Yes   □No

ACCOUNT HEALTH 관리 □Yes   □No

B2B 거래 준비 □Yes   □No

계정 정지 대응 매뉴얼 익히기 □Yes   □No

Seller Support Team Case Open 방법 숙지 □Yes   □No

부가세신고 준비 : 회계사 혹은 세무사와 상담 □Yes   □No

타마켓으로확장 □Yes   □No

`

작성자 : 팸글로벌 서주영

아마존 시장

진출을 위한
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상품 소싱/생산

브랜드 등록

운영관리

마케팅

FBA

배송준비

계정 개설

카테고리 승인

가입전 준비사항

본 자료의 모든 페이지의 저작권은 작성자인 FAEM GLOBAL과 더아카데미에게 속하며 한국 저작권법 의해 보호를 받습니다. 한국 저작권법 제27조에 규정한 사적 사용을 제외하고, 영리목적 여부와 상관

없이 한국 저작권법 제42조에 따라 본 자료의 일부 또는 전부를 복제(타 매체에 전재하는 것, 본 내용의 일부 수정을 통한 재 배포, 전자 파일로 복사하는 것)할 때는, 저작권자인 FAEM GLOBAL과 더아카

데미의 허락이 필요하며 복제 시에는 한국 저작권법 제12조와 제34조에 따라 저작자 이름과 출처를 명기해야 합니다. 위와 같이 정당한 절차를 밟지 않고 본 자료를 무단으로 사용할 경우 한국 저작권법

에 의해 처벌 대상이 될 수 있으며 FAEM GLOBAL과 더아카데미에서 저작권 보호를 위해 법적 조치를 취할 수 있으니 충분한 유의를 바랍니다.


